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Business Developer en Marketing et Evenementiel Sportif

La formation de Business Developer en Marketing et Evénementiel Sportif, (niv Bac +2), forme
des professionnels compétents pour le marketing et la promotion d'événements sportifs. Elle
inclut I'analyse des tendances du marché, la compréhension des comportements des licenciés,
la création d'une identité de marque, I'utilisation des médias sociaux, la veille commerciale, la
prospection, la négociation et la gestion d'événements. A la fin, les participants seront préts d
exceller dans le marketing et I'événementiel sportif.

C’est un dipléme destiné a celles et ceux qui veulent faire des événements leurs métier. Le
Business Developer pourra intervenir sur les tous les volets d’un événement : organisation,
gestion, commerce, marketing...

Sa mission : organiser des événements rentables, rechercher des financements privés et de
subvention publiques, mettre en ceuvre un plan d’actions marketing évenementiel, pérenniser
et développer un réseau de partenaires et structurer I'administratif et I'aspect budgétaire lié a
I’événement.

De septembre a juillet
Du lundi au vendredi de 8h a 13h et de 14h a 16h — 1 semaine sur 3 — hors vacances scolaires

Durée: 420.00 heures

Profils des stagiaires
o Etudiants intéressés par les métiers du marketing et de I'événementiel sportif.
e Professionnels du secteur sportif souhaitant se spécialiser dans le domaine du marketing et de |'événementiel.
e Personnes en reconversion professionnelle désireuses d'explorer de nouvelles opportunités dans le secteur du sport.
e Négociation, persévérance, passion pour le sport, esprit d’équipe

Prérequis
e Fournir un dossier d’inscription complet

e Valider les Tests de Sélection (questionnaire + entretien individuel)
e 18 ans minimum — niveau BAC

Objectifs pédagogiques
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e Gestion administrative

e Prospecter et négocier une proposition commerciale

o Elaborer une stratégie événementielle omnicanal pour un secteur géographique donné
e Sensibiliser aux compétences transverses du marketing et de la vente

o Développer la Spécialité Marketing événementiel

Contenu de la formation

Gestion administrative

Principes fondamentaux de la loi 1901

Organisation et gouvernance d'une association

Principes de comptabilité et de finances associatives

Mise en ceuvre d'actions en cohérence avec le projet associatif

TP NTC 5-CCP1 Prospecter et négocier une proposition commerciale

Prospection et nouveaux partenaires

Négociation et gestion des situations difficiles

Gestion de la Relation Client - S'orienter client au quotidien
Formalisation du plan d'actions commerciales

Analyses et prévisions des ventes

TP NTC 5- CCP2 Elaborer une stratégie omnicanal pour un secteur géographique

Fondements du marketing

Adaptation de I'offre au marché

Utilisation des réseaux pour développer ses contacts commerciaux
Calculs commerciaux

Méthode de reporting

TP NTC 5 Compétences transverses

Bureautique/Utilisation Excel,Word, Powerpoint, dans une activité commerciale
Développement personnel, gestion du stress

Communication interpersonnelle, connaissance de soi

Améliorer sa prise de parole en public

Améliorer ses écrits professionnels

e Spécialité Evénementiel sportif

Dynamique de groupe

La vente d'une offre de marketing sportif

Le pilotage d'une offre de marketing sportif

Le droit et la fiscalité du sponsoring et du mécénat sportif
Analyse de la pratique professionnelle

Tutorat et accompagnement

Organisation de la formation

Equipe pédagogique
Une équipe pédagogique qualifiée et dipldmée. Elle saura partager avec vous ses compétences mais aussi et surtout sa bonne humeur!
Tous nos intervenants sont issus du monde professionnel.
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Moyens pédagogiques et techniques
e Accueil des apprenants dans une salle dédiée a la formation.
e Documents supports de formation projetés.
e Exposés théoriques
e Etude de cas concrets
e Quizensalle
e Mise a disposition en ligne de documents supports a la suite de la formation.

Dispositif de suivi de I'exécution de I'évaluation des résultats de la formation
e Feuilles de présence.
e Questions orales ou écrites (QCM).
e Mises en situation.
e Formulaires d'évaluation de la formation.
e Certificat de réalisation de I’action de formation.

Modalités d'évaluation

certification délivrée par le Ministere du Travail
Dipléme professionnel de niveau V (bac +2) ( Année 2 : 36T31203 option événement / / RNCP 34079 )

. D’une mise en situation professionnelle ou d’une présentation d’un projet réalisé en amont de la session, éventuellement complétée
par d’autres modalités d’évaluation : entretien technique, questionnaire professionnel, questionnement a partir de production(s).

. Du dossier professionnel et de ses annexes éventuelles.

. Des résultats des évaluations passées en cours de formation pour les candidats issus d’un parcours de formation.

. D’un entretien avec le jury destiné a vérifier le niveau de maitrise par le candidat des compétences requises pour |'exercice des activités

composant le titre visé.

Accessibilité

Les équipes du CFA sont mobilisées pour accueillir les stagiaires en situation de handicap, ainsi que les personnes a mobilité réduite et leur
proposer un accompagnement adapté et personnalisé pour favoriser leur parcours de formation en alternance.

Les équipes du CFA sont mobilisées pour accueillir les stagiaires en situation de handicap, ainsi que les personnes a mobilité réduite et leur
proposer un accompagnement adapté et personnalisé pour favoriser leur parcours de formation en alternance.

Bus 52 arrét Bron Aviation, Tram T5 ou Bus 79 arrét Parc Du Chéne

Page3/3



