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La plupart des gens sont très surpris lorsqu'ils apprennent la valeur réelle de certaines plantes. 

Ils sont encore plus surpris lorsqu'ils apprennent que l'on peut gagner beaucoup d'argent avec 

une simple pépinière. 

Il s'agit d'une activité idéale pour tous ceux qui ont la main verte, et même si ce n'est pas le 

cas, une pépinière peut vous fournir beaucoup de verdure... 

Oui, nous parlons d'argent. 

Si vous gérez bien cette activité, vous aurez de nombreux clients qui viendront de loin pour  

acheter vos plantes. 

Votre marché est étonnamment vaste, composé de toutes sortes de personnes, et il est facile 

de passer à l'échelle supérieure à partir d'une opération modeste. 

Peut-être vendrez-vous de jeunes arbres à une famille pour son nouveau jardin, des palmiers 

et des fougères exotiques pour égayer un espace de bureau terne ou de grandes quantités de 

plantes à des exploitations agricoles et à des entreprises d'aménagement paysager des 

environs, qui sont spécialisées dans la plantation de nombreux arbres sur une vaste zone. 

Les possibilités de cette activité sont presque infinies. 

Ce qu'il y a de bien avec les plantes, c'est qu'il en existe une multitude de types et de variétés. 
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Si vous pouvez mettre la main sur des spécimens rares et coûteux, vous êtes à mi-chemin 

d'une activité rentable. 

Déterminez ce que les gens veulent et essayez de le leur fournir. 

Les plantes rares et précieuses peuvent valoir beaucoup plus que vous ne le pensez. 

En partant de zéro, l'investissement initial est extrêmement minime. 

En un rien de temps, toute la serre est prête à être vendue. 

Il suffit d'un peu de patience, d'une connaissance de base de la vie des plantes et d'un esprit 

d'entreprise solide. 

La bonne nouvelle, c'est que vous pouvez facilement apprendre à mettre en œuvre ces trois 
éléments dans votre nouvelle pépinière, et vous commencerez à gagner de l'argent avant que 
vous ne le sachiez. 

Une pépinière est une entreprise comme une autre, si l'on résume bien. 

Comme toute autre entreprise, un plan d'affaires pour une pépinière est évidemment 

nécessaire et constitue un choix judicieux pour l'entrepreneuriat. 

Voyons tout de suite ce dont vous aurez besoin. 

De quoi avez-vous besoin pour commencer ? 
En bref, vous n'avez pas besoin de grand-chose pour créer votre pépinière. 

Vous n'avez même pas besoin d'employés dans un premier temps. 

Pensez-y. 



 

 

Il s'agit en fait de faire pousser des plantes. Tout ce dont vous avez besoin, c'est d'un peu de 

terre et de quelques graines. 

 

Peut-être ferez-vous pousser des boutures plutôt que des graines. 

Quoi qu'il en soit, il ne s'agit pas d'un projet à forte intensité de main-d'œuvre et vous n'aurez 

pas besoin de beaucoup d'équipement, d'outils ou de matières premières. 

L'investissement initial est très faible. 

 

Trouver le bon terrain 
La seule chose dont vous aurez besoin pour créer une pépinière est un terrain adéquat. 

Cela pourrait représenter votre coût initial le plus important. 

Les terrains ne sont pas bon marché. 

Surtout si vous essayez d'installer une pépinière dans un endroit relativement accessible. Bien 

entendu, vous devez essayer d'installer votre pépinière dans un endroit où les gens peuvent 

réellement l'atteindre. 

Il s'agit toujours d'un commerce de détail, et l'emplacement est important lorsque vous 

vendez des articles. Cela dit, une pépinière n'est généralement pas située au milieu d'une ville 

ou d'une zone urbaine. 

Recherchez plutôt des zones en banlieue, voire des zones rurales à proximité de fermes. Tant 

que votre terrain n'est pas complètement perdu, vous aurez suffisamment de clients satisfaits 

et de nouveaux venus curieux. 



 

 

Vous n'avez pas besoin d'un immense terrain. Ce n'est pas comme si vous exploitiez une 

ferme. Tout ce dont vous avez besoin, c'est d'un espace suffisant pour abriter toutes vos 

plantes et, si vous commencez petit, vous n'aurez pas trop de plantes pour commencer. 

Si vous ne disposez pas des fonds nécessaires pour acheter la terre, vous pouvez envisager de 

la louer ou de l'affermer. C'est tout à fait possible et c'est peut-être même la décision la plus 

judicieuse. 

 

Il est préférable d'acheter un terrain lorsque l'on est déjà établi. 

Vous disposerez des fonds nécessaires pour réinvestir dans l'expansion de votre entreprise et 

vous aurez l'expérience nécessaire pour utiliser efficacement un espace beaucoup plus grand. 

Il convient de mentionner qu'il est techniquement possible de créer une pépinière dans son 

propre jardin. Il s'agit d'une option intéressante, qui vous permettra de vous familiariser avec 

l'ensemble de l'activité sans investir beaucoup d'argent. 

Bien entendu, tout dépend de la taille de votre jardin. Il vous sera également plus difficile de 

vendre des plantes directement dans votre jardin et, pour être pris au sérieux, vous devrez 

créer votre propre espace commercial. 

Néanmoins, il peut constituer un bon point de départ pour ceux qui souhaitent faire des petits 

pas vers leur première crèche. 

Si vous avez envie d'investir dès le départ dans un terrain plus grand, veillez à l'organiser 

efficacement. Vous devrez planifier l'emplacement de certaines variétés de plantes, section 

par section. 

Un peu comme la disposition d'un magasin d'alimentation... 



 

 

 

Honnêtement, vous devrez passer beaucoup de temps à organiser votre terrain en sections, 

même si vous travaillez avec un espace relativement petit. Cela sera d'autant plus important 

que vos plantes atteindront leur taille maximale. 

En tout état de cause, le terrain est un élément important à prendre en considération lors de la 

création de cette entreprise, et certains pourraient même dire qu'il s'agit du facteur le plus 

important. Après tout, il y a relativement peu d'autres dépenses importantes pour cette 

entreprise. 

Le terrain est un élément qui nécessite une attention particulière. Prenez donc votre temps 

pour planifier l'emplacement de votre crèche. 

 

Quel type de plantes dois-je cultiver ? 
Le point central de votre pépinière sera, bien entendu, vos plantes. 

Il s'agit de vos produits, et il est logique d'accorder une attention particulière au choix des 

plantes que vous allez cultiver et éventuellement vendre. 

Quelles sont donc les plantes à vendre ? 

Quelles sont les plantes les plus rentables pour une nouvelle pépinière ? 

Plusieurs choix s'offrent à vous, et tout dépend de l'évaluation unique que vous faites de votre 

marché local. 



 

 

 

N'oubliez pas que votre objectif est de déterminer ce que veulent vos clients. 

Quels sont les types de plantes les plus demandés ? 

Quelles sont les plantes qui ne sont pas vendues par les pépiniéristes concurrents ? 

Trouvez et exploitez les lacunes que vous pourriez trouver sur le marché. 

Soyez à l'affût des opportunités et mettez tout en œuvre pour conquérir de nouveaux clients 

avec des plantes intéressantes, rares et précieuses. 

Cela dit, il existe quelques variétés de plantes qui sont presque toujours rentables, quel que 

soit l'endroit ou votre public : 



 

 

 

Le bambou est idéal pour une chambre d'enfant, surtout lorsque vous débutez. 

Pourquoi ? 

Le bambou pousse incroyablement vite, ce qui signifie que vous pourrez vendre vos plantes 

très rapidement après les avoir plantées pour la première fois. 

Le bambou se vend jusqu'à 150 dollars pour une seule plante en pot. Vous pensez peut-être 

que le bambou n'est qu'une plante tropicale. Mais il existe de nombreuses variétés de bambou 

qui peuvent résister à des températures inférieures à zéro, ce qui en fait une plante adaptée à 

presque toutes les régions. 

Le bambou peut être utilisé pour la décoration, les haies, les écrans et un grand nombre 

d'autres applications. 

Avec une bonne approche, vous pouvez rapidement faire pousser des milliers de dollars de 

bambou dans une très petite pépinière. 



 

 

 

Le buis est l'une des meilleures plantes à cultiver dans une pépinière, et cette plante 

ornementale ligneuse offre une croissance rentable tout au long de l'année. 

Le buis n'est qu'un exemple de "tige ligneuse", qui est une plante ornementale à feuilles 

persistantes utilisée pour décorer les bouquets de fleurs. 

Le buis est une excellente option si vous souhaitez profiter de la saison des fleurs de Noël, 

car les récoltes ont lieu à la fin de l'automne et au début de l'hiver. 

Le buis peut facilement être transformé en couronnes, guirlandes et autres décorations de 

vacances. 

C'est une plante étonnamment polyvalente qui offre des bénéfices considérables au mètre 

carré, ce qui en fait un excellent choix si vous démarrez une pépinière pour la première fois. 



 

 

 

D'une manière générale, les plantes ornementales ligneuses sont presque toujours une option 

rentable, quelle que soit l'espèce de plante choisie. 

Certaines pépinières ne cultivent que des plantes ornementales ligneuses, et ceci pour une 

bonne raison : il y a beaucoup d'argent à gagner dans ce domaine. 

La meilleure solution pour ces plantes est de faire des boutures et de les planter afin 

d'optimiser l'espace de votre pépinière. 

 



 

 

Les érables japonais sont une excellente option si vous souhaitez vendre des arbres dans 

votre pépinière. Si la vente de la plupart des variétés d'arbres est rentable, les érables japonais 

sont presque toujours très appréciés. Ils sont également très précieux, même en petite taille. 

Comme pour le bambou, une seule plante en pot peut valoir des centaines de dollars. 

Ces plantes sont également relativement résistantes, ce qui leur permet de survivre à la 

plupart des hivers. 

N'oubliez pas qu'en ce qui concerne les érables japonais, la patience est payante. 

Pour engranger un maximum de bénéfices, vous devrez probablement attendre quelques 

années que vos arbres atteignent une taille suffisante. 

D'un autre côté, ces arbres sont recherchés par presque tout le monde, de sorte que lorsque 

vous serez prêt à les vendre, vous n'aurez aucun mal à trouver des acheteurs. Les paysagistes 

adorent les ajouter aux jardins, et les propriétaires les considèrent comme la touche finale 

parfaite dans leur propre jardin. 

Tout le monde veut au moins un érable japonais, c'est donc une valeur sûre pour une 

pépinière. 

L'Ageratum est une variété de fleur très prometteuse que vous pouvez envisager de cultiver 

dans votre pépinière. D'une manière générale, c'est une bonne idée de vendre des fleurs de 

toutes sortes dans votre pépinière. Les fleurs sont très rentables, car il s'agit de plantes de 

grande valeur qui ne prennent pas beaucoup de temps à pousser. 

Mais l'Ageratum, en particulier, est une fleur qui mérite d'être cultivée. Il existe de 

nombreuses variétés différentes, notamment "Flossflower", "Whiteweed" et "Billy-Goat 

Weed", et elles peuvent avoir des couleurs bleues, rouges ou blanches brillantes.  La raison 

pour laquelle ces fleurs sont si rentables est que vous pouvez les récolter plusieurs fois au 

cours d'une même saison. 

 



 

 

Avec une bonne approche, vous pouvez obtenir une floraison continue dès le début de l'été et 

jusqu'au début de l'hiver. 

L'Ageratum est ajouté aux bouquets pour une explosion de couleur supplémentaire, de sorte 

que vous trouverez toujours des acheteurs. 

Il s'agit là d'options rentables que vous pouvez envisager lorsque vous créez votre propre 

pépinière, et elles vous rapporteront presque toujours de l'argent à long terme. Mais rien ne 

vous empêche de cultiver toutes ces plantes dans une seule pépinière, à condition d'avoir de 

l'espace. 

Avec cette approche, vous pouvez "couvrir vos paris". Vous pouvez cultiver des bambous et 

des tiges ligneuses pour un profit continu, des fleurs pour un revenu saisonnier à court terme 

et des érables japonais pour un profit à long terme. Et tout cela peut se faire dans la même 

pépinière. 

 

Obtenir et planter vos nouvelles plantes 
Lorsqu'il s'agit de planter vos produits et de les préparer pour la première fois, deux 

possibilités s'offrent à vous. 

Tout d'abord, vous pouvez cultiver directement à partir de graines. 

Cela prend plus de temps, mais c'est plus économique à long terme. 

Les graines sont loin d'être aussi chères que les boutures, et elles sont en fait plus faciles à 

planter et à faire germer pour les débutants. Si vous cultivez des fleurs, vous devriez presque 

toujours les cultiver exclusivement à partir de graines. 

L'autre possibilité est de faire des boutures. Certaines plantes favorisent cette méthode, 

comme les érables japonais, par exemple. 

Cette méthode consiste à prélever une branche sur une plante, à la couper et à la replanter 

dans le sol. 



 

 

 

Avec la bonne approche, cette branche développe ses propres racines et devient sa propre 

plante. 

Cependant, ce n'est pas aussi simple qu'il y paraît. Ce processus relève de l'art et vous devrez 

tenir compte de plusieurs facteurs. 

Par exemple, il faut qu'il y ait plusieurs nœuds dans le sol lorsque vous prenez une nouvelle 

bouture. Il peut également être nécessaire d'utiliser une hormone d'enracinement pour 

favoriser la croissance des racines. 

Bien qu'il s'agit d'un processus difficile, le bouturage présente des avantages. Lorsque vous 

faites des boutures, vous vous assurez que votre plante atteindra sa maturité beaucoup plus 

rapidement. 

Vous pourriez réduire les délais d'attente de plusieurs mois. 

Il peut être intéressant de suivre un cours ou de lire un livre pour apprendre à faire des 

boutures de manière efficace. C'est une compétence qui vous sera probablement utile au fur et 

à mesure que vous agrandirez et construirez votre pépinière. 

 

Autres équipements 
Vous aurez besoin de quelques éléments pour démarrer votre pépinière,  

mais aucun d'entre eux ne devrait coûter très cher. Ils sont également relativement faciles à 

obtenir. 



 

 

N'oubliez pas de tenir compte de votre choix de sol. Selon les plantes que vous choisissez de 

cultiver, vous pouvez avoir besoin de différents types de sol. 

Faites des recherches sur les types de plantes que vous avez choisis et déterminez les types de 

sol qui conviennent le mieux. Dans l'ensemble, il n'est pas difficile de trouver le bon sol et 

cela ne devrait pas coûter trop cher non plus. 

Vous aurez peut-être aussi besoin de divers pots et récipients. N'allez pas trop loin dans 

l'élaboration de ces pots. Vos clients peuvent toujours payer un supplément pour avoir leurs 

propres pots et récipients de haute qualité. Il se peut même qu'ils veuillent planter 

directement dans le sol. 

Quelques pots en plastique devraient suffire et, une fois encore, cela ne devrait pas coûter 

cher. 

 

Vous aurez également besoin de quelques outils de jardinage de base. Il s'agit de bêches, 

d'arrosoirs, de sécateurs, d'engrais... Juste quelques outils généraux pour vous aider dans les 

tâches de jardinage de base. 

Si vous démarrez une pépinière assez importante, vous pouvez envisager un système 

d'irrigation automatique. Mais si vous commencez petit, quelques arrosoirs devraient suffire. 

 

La phase de planification 
Il ne vous reste plus qu'à installer votre pépinière et à commencer à planter vos premiers 

arbres, fleurs ou arbustes. 



 

 

Le processus est incroyablement simple. 

Tout ce que vous faites, c'est installer vos plantes dans un endroit où elles pourront bien se 

développer au cours des prochains mois, voire des prochaines années. 

Si vous cultivez des graines, vous devrez peut-être démarrer vos plantes à l'intérieur avant de 

les transporter dans la nature. Vous devriez probablement faire de même avec les boutures, 

bien qu'elles soient prêtes à affronter l'extérieur beaucoup plus tôt que les semis. 

Ensuite, arrosez vos plantes régulièrement, ou aussi souvent que la plante le demande. 

 

C'est tout ce qu'il y a à faire ! 

Vous devrez peut-être aussi utiliser de l'engrais, mais dans la plupart des cas, les jeunes 

plantes ne doivent être arrosées que pendant les premiers mois. Les premières étapes de votre 

pépinière sont très faciles à gérer, même si vous n'êtes pas un expert en jardinage. 

La récolte est la dernière étape, bien que son nom soit un peu trompeur. 

En règle générale, la récolte ne concerne que les fleurs, car elles ne fleurissent qu'à certaines 

périodes de l'année. Pendant ces mois, vous gagnerez beaucoup d'argent. 

Mais pour d'autres plantes, comme les arbres, c'est vous qui choisissez le moment où vous 

voulez "récolter"  vos plantes. Et lorsqu'il s'agit d'arbres (ou de bambous), récolter signifie 

simplement vendre les plantes. 

Peut-être que vos arbres ont atteint une certaine taille et que vous pensez qu'ils seront les plus 

rentables. Peut-être que quelqu'un a simplement choisi d'en acheter un. Quoi qu'il en soit, vos 

arbres sont récoltés chaque fois que vous décidez de les vendre. 

Pour l'essentiel, il s'agit d'un processus très simple. 

Il s'agit sans doute du travail le plus éreintant pour les personnes qui se lancent dans 

l'aventure entrepreneuriale à un âge plus avancé que leurs années d'études. 



 

 

Nous ne rajeunissons pas et la possibilité de passer des heures sous le soleil d'été à s'occuper 

de fleurs peut sembler excitante à certains... 

Cependant, les risques pour la santé liés à une exposition prolongée au soleil et à la 

manipulation de saletés et d'engrais peuvent augmenter au fur et à mesure que vous vous 

consacrez à ce modèle d'entreprise. 

 

Commercialisation des plantes 
Une fois que vous êtes prêt à vendre vos plantes, comment trouver des acheteurs ? 

Dans de nombreux cas, il s'agit d'une situation où le temps est compté. 

Après tout, les fleurs ne fleurissent que pendant un certain temps. Si vous ne trouvez pas 

d'acheteurs, vos fleurs se faneront et mourront sans jamais être achetées, ce qui entraînera des 

pertes importantes pour votre pépinière. 

C'est pourquoi il est si important de commercialiser efficacement votre pépinière et de veiller 

à ce que vos produits atteignent les bonnes personnes. 

Il y a des tonnes de gens qui cherchent des plantes à acheter, et ils viendront à vous si vous 

proposez quelque chose d'unique et d'intéressant. 

Un exemple évident est le magasin de fleurs. Ces magasins sont toujours à la recherche de 

fleurs fraîches et intéressantes, surtout pendant certains mois et certaines saisons. 

Tout au long de l'année, de nombreuses fêtes sont l'occasion d'offrir des fleurs : 

● Saint-Valentin, 

● Fête des mères, et... 

● beaucoup plus. 

Et surtout n'oubliez pas la fête des mères... 



 

 

 

Gardez ces fêtes à l'esprit lorsque vous planifiez vos récoltes et commercialisez vos fleurs. 

Il est évident que les magasins de fleurs s'intéressent à deux types de plantes : les plantes 

ornementales ligneuses et les fleurs. 

Cultivez ces plantes en grandes quantités et vous pourrez conclure des accords commerciaux 

durables et rentables avec les magasins de fleurs de votre région. 

Les fleuristes et autres commerces de détail revendront vos plantes à leurs propres clients. 

Cela signifie que vous vendrez vos plantes en vrac à ces entreprises. 

Les marges bénéficiaires seront donc plus faibles, mais vous bénéficierez de ventes fiables et 

d'un retour immédiat sur votre investissement initial. 

Si vous avez affaire à des arbres, des arbustes et des bambous, vous devez adopter une 

approche légèrement différente. 

Vous pouvez décider de contacter des entreprises locales d'aménagement paysager et de faire 

de la publicité pour vos plantes. Ces entreprises s'efforcent toujours d'embellir les arrière-

cours et les espaces commerciaux des gens, et sont donc constamment à la recherche de 

sources bon marché de plantes de haute qualité. 

Si vous débutez, recherchez des entreprises d'aménagement paysager qui sont à la même 

échelle que vous. 

Si vous trouvez des entreprises d'aménagement paysager qui démarrent, vous pourriez 

conclure ensemble un accord commercial précieux qui pourrait durer de nombreuses années, 

ce qui vous serait profitable à tous les deux. 

Les architectes sont dans la même situation que les paysagistes. Ils ont souvent besoin de 

plantes et d'arbres pour décorer les cours des maisons nouvellement construites. Il peut 

également être intéressant de contacter ces personnes et d'établir un réseau avec elles. 



 

 

Bien entendu, les pépinières bénéficient également de la présence de clients de passage. 

Comme pour tout autre commerce de détail, il y aura de nouveaux clients qui viendront voir 

ce qu'il y a à vendre. 

Dans la plupart des cas, il s'agit de propriétaires qui cherchent à décorer leur jardin ou à 

ajouter une nouvelle plante d'intérieur à leur maison. 

 

L'emplacement de votre pépinière est un facteur important qui déterminera le nombre de 

clients de passage que vous obtiendrez. En plaçant votre pépinière dans une zone assez 

fréquentée, vous vous assurez qu'il y aura toujours au moins quelques personnes qui 

regarderont vos plantes. 

Dans l'ensemble, l'aspect marketing d'une pépinière n'est pas très compliqué. Le mieux est 

d'établir un réseau et de nouer des liens avec des entreprises liées à la vente de plantes, telles 

que les magasins de fleurs et les entreprises d'aménagement paysager. 

Mais ce n'est qu'un début. Nous sommes convaincus qu'il existe de nombreuses autres 

entreprises susceptibles d'acheter vos produits. 

Et n'hésitez pas à faire preuve d'imagination dans vos efforts de marketing. Le travail en 

réseau n'est qu'un exemple de la manière dont vous pouvez faire passer le message. 

Veillez à figurer sur Google Maps et à faire tout ce qui est en votre pouvoir pour améliorer 

votre classement dans ce système. 

Pourquoi ne pas essayer les médias sociaux ? Créez un site web ! Peut-être même écrivez-

vous un blog. Toutes ces idées, et bien d'autres encore, sont des tactiques de marketing 

parfaitement viables pour votre nouvelle entreprise de puériculture. 



 

 

 

Rendre vos plantes uniques 
Vous n'êtes pas la première personne à avoir envisagé d'ouvrir sa propre crèche. Il s'agit en 

fait d'une activité assez courante, quel que soit l'endroit où l'on se trouve. 

Cela signifie que vous aurez beaucoup de concurrence, ce qui pourrait constituer un sérieux 

défi pour votre nouvelle entreprise. 

Comment se démarquer dans une foule d'autres crèches ? 

 

La réponse est simple : Assurez-vous de vendre des produits que personne ne possède. Nous 

avons mentionné précédemment une poignée de plantes très rentables que vous pouvez 

cultiver. Mais qu'en est-il si d'autres pépinières ont déjà verrouillé ces marchés ? 

Et si ces pépinières vendaient déjà des bambous, des érables japonais, des plantes 

ornementales ligneuses et des fleurs comme l'Ageratum ? 

Ils peuvent avoir des spécimens de ces plantes d'une qualité exceptionnelle que vous ne 

pouvez pas espérer égaler, surtout si vous êtes novice en matière de jardinage. 

Quelle est donc la solution ? Il peut être intéressant d'envisager d'autres options sur lesquelles 

personne n'a vraiment jeté son dévolu. 

Si personne d'autre ne vend une plante particulière de grande valeur, il peut s'agir d'un bon 

point de départ. 

Une fois encore, il est important d'identifier les lacunes du marché. Si vous pensez qu'il existe 

une demande pour une certaine plante rare, vous devriez certainement explorer ces options. 

D'autre part, il est possible de se démarquer tout en vendant exactement les mêmes plantes 

que tout le monde. 



 

 

Mais attendez une seconde... Comment est-ce possible ? 

Grâce à l'hybridation et à d'autres techniques de sélection végétale, il est possible de produire 

des variétés de plantes très intéressantes et tout à fait uniques. 

Par exemple, deux types d'érables différents peuvent être croisés pour créer une toute 

nouvelle espèce. 

 

Si vous ouvrez une pépinière dans un climat nordique, les érables japonais risquent de ne pas 

pouvoir prospérer. En revanche, les variétés hybrides créées à partir d'érables coréens sont 

connues pour être plus résistantes et survivre à des températures plus froides. 

Les exemples de ce type d'hybridation sont innombrables dans la communauté des jardiniers. 

Tant que deux plantes sont étroitement apparentées, elles peuvent être croisées pour créer des 

espèces totalement nouvelles et intéressantes. 

Bien sûr, cela fonctionne aussi avec les fleurs. Les programmes d'hybridation appropriés 

permettent parfois d'obtenir des couleurs tout à fait uniques. 

Il est évident qu'il s'agit ici d'un travail de jardinage assez poussé. Il faut des années pour 

maîtriser l'art de sélectionner différentes sous-espèces afin d'obtenir des résultats intéressants 

et uniques. 

Cela dit, il existe de nombreux cours qui peuvent vous aider à apprendre les ficelles du 

métier. 

Vous pouvez également choisir d'acheter des espèces de plantes qui sont déjà rares et des 

espèces hybrides intéressantes. 

Il suffit ensuite de faire des boutures de ces plantes pour créer une réserve inépuisable. 



 

 

Le résultat final de l'hybridation est le même - vous offrirez des plantes intéressantes et 

uniques à vos clients. 

Vous aurez des plantes que personne d'autre ne possède. Et tout le monde aime se distinguer. 

Que vous vendiez un érable japonais aux feuilles vives et éclatantes ou un Ageratum aux 

fleurs d'une couleur unique, vous attirerez plus de clients. 

C'est un excellent moyen de se démarquer et de rivaliser avec des pépinières plus grandes et 

mieux établies dès la création de votre entreprise. 

 

Emballage et présentation 
N'oubliez pas que vos plantes sont vos produits. Il est donc logique de les emballer et de les 

présenter de manière à les rendre attrayantes pour les nouveaux clients. 

Nous avons déjà dit qu'il ne fallait pas s'encombrer de pots et de récipients coûteux. 

Mais cela ne veut pas dire que vous ne devez pas vous préoccuper de l'aspect général de vos 

plantes. 

 

L'organisation et l'agencement de la chambre d'enfant sont des éléments importants à prendre 

en compte. Les étagères et les rangées doivent être bien rangées. Les clients ne devraient pas 

avoir à se battre pour trouver des produits ou pour savoir où se trouvent certaines plantes. 

Si vous proposez une grande variété de produits différents, pensez à étiqueter clairement les 

différentes sections à l'aide de panneaux soignés et professionnels. 



 

 

Vous devez également étiqueter vos produits individuels. Créez des autocollants et des 

étiquettes qui indiquent le nom scientifique exact de l'espèce végétale, ainsi que son nom 

informel. 

Vous pouvez également envisager de créer des étiquettes qui donnent aux clients quelques 

conseils de jardinage. Vos étiquettes pourraient expliquer à quelle fréquence arroser la plante, 

à quelles températures la plante est adaptée et quel type de sol convient le mieux. 

Il s'agit d'une excellente option si votre pépinière est fortement axée sur les acheteurs 

individuels et les clients de passage, plutôt que sur la vente à de grandes entreprises et 

organisations. 

La création d'étiquettes n'est pas difficile et n'est certainement pas coûteuse. Mais cela fait 

une énorme différence dans l'apparence générale de votre entreprise. 

Si vous vous concentrez sur les fleurs et les plantes ornementales ligneuses, pensez à ajouter 

quelques éléments décoratifs supplémentaires pour attirer l'attention de vos clients. Il s'agit de 

rubans, d'emballages colorés et d'autres décorations. 

Vous pouvez même envisager de créer vos propres bouquets avec les fleurs et les plantes 

ornementales ligneuses que vous cultivez. 

À ce stade, vous vous orientez essentiellement vers une activité de fleuriste, mais cela peut 

constituer une petite source de revenus supplémentaires, en particulier pendant certaines 

saisons. 

Il n'est pas nécessaire d'aller trop loin dans cette étape. 

Une petite touche de décoration suffit amplement à mettre en valeur vos fleurs et vos plantes 

ornementales ligneuses. 



 

 

 

En prenant quelques mesures supplémentaires pour peaufiner la présentation générale de 

votre pépinière, vous donnez une impression de professionnalisme et de qualité, ce que vos 

clients ne manqueront pas d'apprécier. 

 

Vente en ligne et services de livraison 
Presque toutes les entreprises imaginables peuvent bénéficier d'une présence en ligne, et les 

pépinières ne font pas exception à la règle. 

Croyez-le ou non, vous pouvez vendre des plantes en ligne. Tant que vos clients se trouvent 

dans votre zone géographique générale, vous pouvez facilement leur permettre de faire des 

achats en ligne et de parcourir tout ce que vous avez à offrir dans votre pépinière. 

Certaines plantes se prêtent toutefois mieux aux achats en ligne. Les fleurs figurent parmi les 

produits les plus populaires achetés sur l'internet, et ce secteur est en passe de devenir très 

rentable. 

La clé de la réussite de l'aspect en ligne de votre pépinière est la livraison. Pour que ce projet 

secondaire fonctionne, vous aurez besoin d'un simple ventilateur ou d'un camion capable de 

transporter vos plantes en toute sécurité jusqu'à vos clients. 

Cela nécessitera un peu de travail supplémentaire, mais pour l'essentiel, ce sera beaucoup 

plus facile que vous ne l'imaginez. 

Vous pouvez en effet livrer les plantes vous-même. 



 

 

Et si vous gérez une pépinière de taille relativement modeste, vous ne serez probablement pas 

submergé de commandes 24 heures sur 24, 7 jours sur 7. 

 

Le service de livraison le plus populaire est la livraison de fleurs. 

La demande est très forte à l'occasion de la Saint-Valentin, de Noël et de bien d'autres fêtes. 

En outre, les fleurs sont constamment envoyées pour les anniversaires et d'autres occasions 

tout au long de l'année. 

Pour réussir dans le monde de la livraison florale, il faut évidemment des bouquets tout prêts. 

Une fois de plus, nous nous rapprochons ici d'un magasin de fleurs. 

Cependant, vous pouvez gagner un revenu d'appoint impressionnant en créant quelques 

bouquets avec quelques décorations de base. 

Proposez vos services de livraison de fleurs à un prix inférieur à celui de la concurrence et 

vous serez étonné du nombre de clients qui viendront à vous. 

Vous pensez peut-être qu'il est impossible d'expédier vos fleurs à travers le monde. 

Traditionnellement, c'est vrai. 

Mais il existe un moyen d'accéder au marché mondial... Il suffit d'un peu d'imagination. 

Il est évident que l'expédition de fleurs à l'échelle mondiale pose un problème de taille. Ces 

plantes sont délicates et elles se fanent et meurent en quelques jours si elles ne sont pas 

arrosées. 

Comment les faire parvenir à l'autre bout du monde ? 

 



 

 

La réponse est simple : vous séchez les fleurs avant de les expédier. 

On les appelle "everlastings" ou "strawflowers". 

Avec un bon processus de séchage, vos fleurs peuvent durer jusqu'à trois ans. Elles n'auront 

pas le même éclat que les fleurs fraîchement coupées, mais vous pourrez les expédier dans le 

monde entier. 

En fait, de nombreuses entreprises le font déjà. 

Il suffit de regarder sur Etsy pour trouver de magnifiques bouquets de fleurs séchées, prêts à 

être expédiés. Vous pouvez faire exactement la même chose, et ce n'est pas si difficile à 

réaliser. 

Il peut s'agir d'une excellente source de revenus supplémentaires, qui vous permet d'accéder à 

un marché mondial riche en opportunités. 

Le maintien d'une présence en ligne est essentiel pour toute entreprise en 2021, et cela devrait 

être une priorité pour votre nouvelle entreprise de puériculture, que vous proposiez ou non 

des services de livraison en ligne. 

Un site web simple est très utile. 

 

Combien d'argent pouvez-vous gagner avec une pépinière ? 
Tout cela semble assez prometteur. 

Mais nous laissons de côté une question très importante : 

Combien d'argent peut-on gagner dans une pépinière ? 

Il existe un énorme potentiel de marges bénéficiaires extrêmement élevées. Même si vous 

commencez avec un espace relativement petit et que vous réduisez les coûts d'investissement 

initiaux, vous pouvez toujours obtenir un immense retour sur investissement. 

Et même si vous décidez de créer une pépinière à relativement grande échelle, vos coûts 

d'investissement initiaux seront incroyablement bas. 

Vous ne devez vous préoccuper que de l'île : et même dans ce cas, vous n'avez besoin que 

d'une très petite surface pour démarrer cette activité. 

 



 

 

Vous pouvez vraiment démarrer cette activité dans votre jardin. 

Non seulement c'est possible, mais vous pouvez réaliser des bénéfices très impressionnants. 

Il s'agit d'une excellente option si vous souhaitez démarrer sans investir dans votre propre 

terrain. 

Bien entendu, la solution la plus rentable consiste à établir un véritable espace commercial, 

de préférence dans une zone très fréquentée. Cela attirera les clients de passage et vous 

donnera l'impression d'un plus grand professionnalisme lorsque vous travaillerez en réseau 

avec des paysagistes, des architectes, des magasins de fleurs et d'autres clients importants. 

Votre profit dépend du nombre de plantes que vous pouvez produire dans votre espace. Et 

cette quantité peut varier en fonction des types de plantes que vous cultivez et du moment où 

vous décidez de les récolter ou de les vendre. 

Bien que les arbres et les plantes plus anciennes puissent rapporter d'énormes quantités 

d'argent lorsqu'ils atteignent leur pleine maturité, la plupart des pépinières rentables 

dépendent des fleurs et des plantes ornementales ligneuses pour réaliser des bénéfices tout au 

long de l'année. 

Les plantes ornementales ligneuses sont à feuilles persistantes, ce qui signifie que vous 

pouvez continuer à couper des tiges et à faire de nouvelles boutures tout au long de l'année, 

sans récolter la plante entière. Cela signifie qu'avec le temps, vous récolterez de plus en plus 

de tiges chaque année. 

Les fleurs sont également une excellente source de revenus. Bien qu'elles soient saisonnières, 

certaines variétés fleurissent pendant plusieurs mois de l'année. L'Ageratum en est un bon 

exemple. 

Si vous vous concentrez entièrement sur les fleurs et les plantes ornementales ligneuses, vous 

devriez pouvoir gagner des sommes impressionnantes en l'espace de quelques mois. 

 

Vous pouvez également choisir de mettre en réserve quelques érables japonais et bambous, 

afin de les laisser grandir et prendre plus de place dans votre pépinière au fur et à mesure que 



 

 

vous développez votre activité et que vous vous concentrez sur une plus grande variété de 

plantes. 

N'oubliez pas que la culture des plantes demande beaucoup de patience. Certaines plantes 

poussent plus vite que d'autres, mais toutes ont besoin de temps et de ressources pour 

atteindre leur pleine maturité. 

La création d'une pépinière n'est pas un moyen de s'enrichir rapidement, mais elle offre la 

possibilité de réaliser d'excellents revenus, surtout si l'on tient compte de l'investissement 

initial extrêmement faible qui est nécessaire. 

Mais ce n'est pas qu'une question d'argent. 

Vous investirez également relativement peu de temps dans cette activité. Certaines étapes 

initiales demandent beaucoup de travail, comme la culture des graines et le bouturage. 

Mais une fois que tout cela est fait, il ne vous reste plus qu'à arroser vos plantes. C'est tout ce 

qu'il faut faire ! 

Vous pouvez consacrer moins d'une heure par jour à votre pépinière, tout en réalisant des 

bénéfices substantiels grâce aux nouveaux clients et aux contrats existants avec les 

détaillants. 

Grâce à tous ces facteurs, une pépinière peut vous permettre d'engranger des sommes folles, 

avec un investissement minime en temps et en argent. 

En bref, il s'agit d'une entreprise idéale. 

 

Réflexions finales 
Il existe plus de 391 000 espèces végétales connues dans le monde. 

C'est une partie de notre planète vaste, intéressante et unique, qui offre des possibilités et des 

surprises infinies. 

Votre nouvelle entreprise de pépinière bénéficie de ce monde étonnant rempli de plantes, et le 

potentiel de cette entreprise est presque illimité. 

Tout comme les plantes que vous vendrez, une pépinière peut rapidement se développer et 

s'épanouir pour devenir quelque chose de vraiment extraordinaire. 

De plus, les coûts d'investissement étant faibles, presque tout le monde peut se lancer 

immédiatement dans cette activité. 

Bien qu'il soit utile d'avoir la main verte, ce n'est pas indispensable. Tout le monde peut 

apprendre les tenants et les aboutissants du jardinage et de la vie des plantes. Avec un peu de 

travail supplémentaire, vous apprendrez tous les trucs et astuces dont vous aurez besoin pour 

réussir dans votre pépinière. 



 

 

 

La flore étant très variée, il n'est pas difficile de se démarquer et de rivaliser avec les autres 

pépinières. Avec plus de 391 000 espèces de plantes, vous trouverez facilement quelques 

plantes intéressantes que personne d'autre ne vend. 

La seule chose que vous devrez vraiment apporter est de la patience et un bon sens du 

marketing. Le plus difficile n'est pas de faire pousser ces plantes, même si cela prend un peu 

de temps. 

L'aspect le plus difficile est de vendre ces plantes aux clients. Si vous ne parvenez pas à 

trouver des clients fiables et des clients qui acceptent de vous confier des plantes, votre 

pépinière n'a pas d'avenir. 

C'est particulièrement vrai pour les fleurs, qui se flétrissent et meurent rapidement si vous ne 

trouvez pas d'acheteurs à temps. 

Cela dit, il existe toujours de nombreuses options. Les fleurs peuvent être séchées et vendues 

sur l'internet sous forme de bouquets éternels, et elles resteront viables pendant des années. 

Vous pouvez également vous adresser à un large éventail d'acheteurs potentiels pour toutes 

vos plantes, y compris les paysagistes, les magasins de fleurs et bien d'autres. Faites preuve 

d'imagination et misez sur votre capacité à nouer des contacts. Vous trouverez des acheteurs 

si vous vous y mettez vraiment. 

Qu'est-ce que cela signifie ? 

Quel est notre verdict final ? 

Une pépinière est une excellente entreprise à créer en 2021. Elle présente toutes les 

caractéristiques de la réussite, notamment un investissement initial faible et un potentiel de 

revenus élevé. 

Faites des boutures, plantez des graines et regardez votre argent sortir de terre. 

Vous n'aurez pas besoin de passer beaucoup de temps à vous occuper de vos plantes, et les 

récompenses seront immenses lorsque la saison des récoltes arrivera. 



 

 

Soyez patient et développez votre activité au moment opportun. 


