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Négocier dans les conflits familiaux
 

Le domaine familial est particulièrement marqué par le contentieux judiciaire non pas 
seulement en raison d'une matière à hautre conflictualité mais surtout parce que ce droit 
n'est pas de libre disposition et qu'il est particulièrement encadré par l'intervention du juge, la 
saisine obligatoire dans certaines matières de l'Avocat. Il y a donc une raison systèmique 
conduisant soit les personnes à tenter de résoudre leur problème par eux-mêmes avec parfois 
l'intervention d'un Avocat, soit à saisir le juge parce qu'une décision de justice était 
obligatoire.

Cependant depuis de nombreuses années, la procédure familiale et les modèles familiaux ont 
changé. De la logique du tout judiciaire, nous sommes rentrés au fil des années dans une 
logique amiable qui s'est intensifiée et complexifiée notamment avec la dernière réforme du 
divorce dans la conduite de la recherche d'un accord puisque nous sommes passés pour les 
divorces par consentement mutuel d'Avocats conseils des parties à Avocat négociateur.

C'est ainsi que les Avocats familiaristes jouent le rôle de prescripteur de l'amiable sans avoir 
néanmoins la maitrise des différentes procédures et processus de prévention et de règlement 
des conflits, jouent un rôle de négociateur sans avoir ni méthode de préparation, ni méthode 
de conduite des négociations pour permettre de travailler efficacement avec son autre 
interlocuteur et faire émerger des accords.

Lors de cette formation, vous pourrez appréhender les différents concepts de la négociation 
tout en travailant sur votre posture de négociateur.

Lors de ces deux jours, il vous sera transmis une méthode de négociation efficace, la méthode 
DBS, méthode de travail et d'analyse pour conduire des négociation efficacement avec votre 
client. Méthode hautement facturable que vous aurez la chance d'éprouver par des mises en 
situation supervisés par des formateurs hautement qualifiées en négociation qui la mettent 
en place dans leur pratique professionnelle.

Durée: 14.00 heures (2.00 jours)
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Profils des apprenants
 Avocats en droit de la famille et du patrimoine
 Juristes

 
Prérequis

 Etre praticien du droit de la famille et du patrimoine
 Etre sensibilisé aux modes de prévention et de résolution des litiges dits "amiables"

 
Accessibilité et délais d'accès
3 semaines
 
Qualité et indicateurs de résultats 

 
Objectifs pédagogiques

 
 Placer la négociation au sein des différentes méthodes de prévention et de résolution des conflits 
 Identifier les compétences clefs d'une négociation efficace
 Mettre en oeuvre la méthode de préparation DBS dans ses dossiers
 Reconnaitre pour soi les sources de blocage à la conduite d'une négociation
 Reconnaitre les sources de blocage externes à la conduite d'une négociation

 

Contenu de la formation
 

 Quel type de négociateur êtes vous ?
 Mise en situation 
 Débriefing 
 Identification des compétences clefs d'un bon négociateur

 Comment préparer et analyser son dossier dès le premier entretien avec son client ?
 Travaux de groupe sur un cas de négociation en droit de la famille
 Présentation de la méthode DBS 
 Débriefing

 C'est à vous ! Mise en application de la méthode
 Préparation d'un cas de négociation selon la méhode DBS : travaux en groupe
 Jeu de négociation
 Débriefing et identification des sources de blocage

 Comment dépasser les sources de blocage dans la négociation ?
 Travaux en groupe sur les sources de blocage internes et externes
 Débriefing
 Identifier les bonnes pratiques

 

Organisation de la formation
 
Équipe pédagogique
Avocats en droit de la famille - Expert en résolution de litige et Formateur en négociation
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Moyens pédagogiques et techniques
 Livret de formation
 Carte mentale
 Vidéos

Dispositif de suivi de l'exécution de l'évaluation des résultats de la formation
 Travaux en groupe
 QUIZZ

Prix : 850€


