
Planning Cours Théoriques Visio 

Pôle 3

Horaires : Jeudis de 19h à 20h

Jeudi Cours Abordés

02/11 Présentation de l’épreuve pôle 3

07/12 Sketch : L'acte de vente

04/01 Composition du dossier de vente

01/02 Sketch : La découverte des besoins et mise en valeur des produits

29/02 Dossier de vente : Questions / Réponses

21/03 Les Essentiels du Sketch pour marquer des points

27/03 Sketch : Les di�érents sujets de vente

11/04 Les questions lors de l'entretien

16/05 Sketch : Tips pour faire la di�érence

23/05 Epreuve de vente : Questions / Réponses


