
Découvrez notre formation
Devenir Entrepreneur

Ni une incubation, ni du conseil, mais un parcours de formation de 9 mois
pour faire de vous des entrepreneurs tout terrain

Prêt pour un avant goût de
votre aventure ?



Auriane Marsan

Quels sont les objectifs
de la formation? 

Notre leit motiv

Nous sommes Manon, Pablo et Auriane, entrepreneurs grenoblois depuis… on ne sait plus !
Et oui, l’entrepreneuriat c’est avant tout un état d’esprit.

À nous trois, nous avons accompagné plus d’une centaine d’entrepreneurs. Nous avons
marché à leur côté, des rires aux larmes puis aux rires à nouveau, en passant par des
déclics et des apprentissages formidables !

Aujourd’hui, nous souhaitons faire vivre une expérience plus collective et plus accessible
pour toucher une plus grande diversité d’entrepreneurs.

Nous avons créé la formation Devenir Entrepreneur dans une logique d’accompagnement
et en prenant le contrepied des formations classiques. Notre programme n’est pas une
simple suite « d’étapes à travailler » pour réussir son projet : c’est le condensé de bout
d’aventure de centaines d’entrepreneurs que nous avons côtoyé.

Ils en ont tiré des apprentissages que nous avons rassemblés dans cette formation. Notre
souhait : vous permettre de devenir un.e entrepreneur.e tout-terrain, capable de s’adapter
et de rebondir face au lot de surprises que vous réserve l’entrepreneuriat. On y va ?

Pablo Dhaini

Manon Raclot



Acquérir les compétences
indispensables pour développer

votre projet
VISION
Fixer le cap de votre projet et établir une feuille de route pour
l’atteindre en toute sérénité

MARKETING
Définir une offre bien claire, pertinente et réellement adaptée
aux besoins des vos clients

COMMERCIAL
Révéler vos capacités commerciales et se fixer des objectifs
motivants pour trouver vos premiers clients

COMMUNICATION
Assurer une vraie première visibilité à votre projet et vos
offres, en ligne et/ou hors ligne

FINANCE
Construire votre prévisionnel financier et vos propres outils de
pilotage pour votre entreprise

Développer votre posture
entrepreneuriale

DÉCONSTRUCTION DU MYTHE DE L'ENTREPRENEUR
Explorer votre singularité d’entrepreneur.e et prendre
conscience de vos aptitudes naturelles

LOGIQUE DE TEST
Apprendre à aller sur le terrain pour tester ses hypothèses, et
en tirer des apprentissages. Alterner entre passage à l’action
et prise de recul

ORIENTATION CLIENT
Rencontrer vos clients, apprendre à le mettre au cœur de
votre réflexion, de votre produit, de votre projet…

MANAGEMENT DE SOI
Être un bon manager avec vous-même : apprendre à vous
fixer des objectifs raisonnables, à vous écouter, à gérer votre
temps

RAPPORT À L'ÉCHEC
Accueillir vos erreurs et vos réussites, vous appuyer dessus
pour progresser

Découvrez le
parcours en détail 



Séminaire de lancement : jour 1/2 
Faire connaissance avec la promo
et refaire connaissance avec soi et
son projet. 
On déconstruit le mythe de
l'entrepreneur et on fait le point
On repart avec une auto évaluation
de ses compétences
entrepreneuriales
 

1er coaching individuel
On fait le point sur vos actions et
on approfondi les éléments qui
vous intéressent

Jour 4
Construire une offre que je peux vendre
dès demain
On construit la toute première version de
l'offre qu'on peut vendre, on définit ses
messages clés, ses tarifs et maintenant on
se prépare pour vendre 

2ème coaching individuel 
Oups, en général c'est le

moment où ça devient
compliqué, mais ne vous

inquiétez pas c'est normal 
 

La suite du
parcours !

Séminaire de lancement : jour 2/2 
Connecter son projet à son
écosystème et ... SORTIR ! 
On identifie et complète son réseau et
construit un guide d'entretien pour aller
à sa rencontre récolter de l'information
C'est parti, on part sur le terrain ! 

Jour 3
Construire une offre adaptée aus
besoins de son client 
On construit des profils types de
client (persona) puis on imagine
comment répondre à leurs besoins 
On repart avec une version de votre
idéal à tester

3 semaines 3 semaines 3 semaines 3 semaines

Pendant 9 mois on se voit toutes les 3 semaines. 
Au total : 8 journées de formation collectives + 5 coaching individuels de 1h30 



Jour 5
Déployer son projet à plus grande
échelle (commercial et
communication)
On définit ses canaux de
communication, on travaille sur la
posture commerciale, on se donne
des objectifs et des actions
commerciales concrètes à réaliser 
 

4ème coaching individuel
On creuse là où il y a

besoin

Jour7 
Définir la vision court et moyen terme
de son projet 
Avec le recul, on se fixe une vision
ambitieuse mais réaliste et surtout
motivante pour la suite de son projet
On repart avec un cahier fondateur qui
vous guidera les mois à venir 

5ème coaching individuel 
Rien ne change, on s'adapte

à vos besoinsl 
 

Et ça se passe comment
une journée ?

Pendant 9 mois on se voit toutes les 3 semaines. 
Au total : 8 journées de formation collectives + 5 coaching individuels de 1h30 

3ème coaching individuel
On suit toujours vos actions, on

débloque les situations si
nécessaire 

Jour6 
Etablir des projections financières
et prendre conscience de l'effort
commercial associé 
Tout est dit : on se plonge dans les
chiffres pour prendre conscience de
ce qu'il va falloir mettre en place. On
prend aussi le temps de s'entrainer
aux RDV commerciaux
 

3 semaines 3 semaines 3 semaines 3 semaines 3 semaines3 semaines

Jour 8
Construire sa

feuille de route
pour les mois à

venir et déployer
ses ailes

d'entrepreneur



Identifier ses ressentis et
émotions
Observer objectivement ses
accomplissements
En tirer des apprentissages
Accueillir les réussites comme
les échec

RITUEL DU MATIN 
Se reconnecter et faire le bilan

RITUEL DE FIN DE JOURNEE  
S'engager pour mieux avancer

Remplir sa feuille d'engagement
pour faire avancer son projet

chaque semaine, pour de vrai. 
Apprendre à définir des objectifs

atteignables et stimulants

Mais au fait, 
est-ce adapté 

à là où vous en êtes ?

Nos journées de formation sont toutes structurées de la même manière avec des temps
qui sont ritualisés. Ces rituels permettent de renforcer votre posture entrepreneuriale

2h 
On travaille sur le
sujet du jour DEJEUNER

Temps convivial pour discuter ! 

 

2h 
On travaille sur le

sujet du jour 

RITUEL POST DEJENEUR 
Parler de son projet

Savoir présenter son projet de
manière plus ou moins concise,
dans différents contextes  et de

façon naturelle



Et les formateurs ?

Est-ce que c'est compatible avec votre situation ?

Entrepreneur au démarrage 
Vous avez pris la décision de devenir entrepreneur et vous avez une idée
claire du projet que vous souhaitez développer. Mais vous ne savez pas
vraiment par où commencer… Un coup de pouce serait le bienvenu !

Vous et votre projet

Entrepreneur des premiers kilomètres
Vous développez votre projet depuis plusieurs mois/années et ça avance.
Vous sentez que vous avez besoin de vous entourer et de consolider vos
compétences pour avancer sereinement.

Pré-requis
Avoir un mi-temps à consacer au projet
Être prêt à travailler en autonomie entre les séances
Être déjà compétent dans votre domaine d’activité

Les informations pratiques

A quelles dates ?
8 journées de formation collective +
5 coachings individuels de 1h30
Répartis entre janvier et octobre 2023 

Compte CPF
Financement pour les indépendants (AGEFICE,
FIFPL...)
OPCO

A quel prix ?
2 404€ net de taxes par participant
Action de formation non assujetti à TVA

L'intégralité ou une partie de la formation peut être
financée par :

Ça démarre le 
30 janvier 2023 !

2 formateurs présents = groupes de niveau
Rassurez-vous ! 

Selon le thème du jour. vous avancerez en groupe de travail avec des
entrepreneurs ayant un niveau similaire au vôtre.



L'équipe derrière cette belle formation

Pablo Dhaini - Manon Raclot - Auriane Marsan

Psst! Si vous êtes
curieux de connaître
notre parcours, jetez
un oeil à nos profils
LinkedIn

Et pour résumer...

https://www.linkedin.com/in/pablo-dhaini/
https://www.linkedin.com/in/manon-raclot-26622567/
https://www.linkedin.com/in/aurianemarsan/


Une formation multi-compétences
 

A l’issue de la formation vous maîtrisez les
fondamentaux des 5 compétences clés de

l’entrepreneur. Mais surtout vous avez
grandi dans votre posture entrepreneuriale
! Vous avez les bons réflexes pour affronter

toutes les situations : vous êtes des
entrepreneurs tout-terrain.

 
 

9 mois : Le temps de passer à l'action
 

Tout le monde le sait, c’est en faisant qu’on
apprend ! C’est pourquoi notre programme

dure 9 mois et on vous voit toutes les 3
semaines. En tout : 8 journées en collectif et

5 coachings individuels. La recette :
beaucoup d’action, des apprentissages et

un projet qui avance.
 
 

A Grenoble et en présentiel
 

Ce qui fait la réussite d’un projet, c’est aussi
d’être bien entouré. Vous passez 9 mois au

cœur de l’écosystème entrepreneurial
grenoblois. Et vous êtes un collectif soudé

d’une dizaine d’entrepreneurs pour
partager et échanger autour de vos

problématiques.
 
 

Qu'est-ce qui fait que notre formation est unique ? 



Contactez-nous ! 
On s'intéresse d'abord à votre projet

 
 

manon@avecjimini.fr
06 70 68 19 55

www.avecjimini.fr

https://avecjimini.fr/

