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Re-Scandinavia: Nordens PPA konferens

Den 17 juni 2021 var det Gterigen dags for den

drliga PPA-konferensen anordnad av de
svenska och danska vindkraftsféreningarna. Jag
fick den stora dran att vara moderator frén
studion i Kbpenhamn, och 125 deltagande

personer i detta online-event betydde

publikrekord. Stort grattis till féreningarna! S ‘ A N D I N AV I A
Arets event behandlade olika trender och en

féréndrande PPA-marknad i Skandinavien och i

Europa med Power-to-X, méjligheterna fér

offentliga organisationer att teckna PPA-avtal

fér lokal vindkraft och PPA:er for

vindkraftsparker till havs m.m.

Nio talare bidrog med intressanta féreldsningar, inspel och diskussioner; Henrik Miiller, Aarhus
Municipality, Ulrich Bang, the Danish Chamber of Commerce, Ainhoa Anda, Google, Thomas Nilsson,
Liquid Wind, Maria Réske, wpd Scandinavia, Mikael Kowal, MAQS Advokatbyra, Sten Lillienau,
Centrica Energy Trading, Hannah Hunt, RE-Source och Alana Kiihne, @rsted.

I min sammanfattning fran den forsta Re-Scandinavia konferensen i augusti 2018 var det tydligt att
det da framst handlade om allmé&nna trender i Europa, att foretag borjade ta sitt klimatansvar pa
allvar, RE-100 initiativet hade startat, och datacenters borjat inga PPA i Norden. Redan da
diskuterades vilka kriterier som kommer att sdkerstalla bolags hallbarhet och gron el. ”Additionalitet”
hade myntats och man namnde framtida maéjlighet till 24/7 matchning. Seminariet speglade generellt
intresset fran producent/saljare med detaljer kring risker, koppling marknadspriser/PPA, olika typer
av PPA, behov av dndrade lagar i Europa m.m.

Den stora skillnaden i ar var att kbparna tog betydligt mer plats, och diskussioner och féredrag var
mer konkreta med faktiska exempel, lardomar och tips. Det stod dven klart att vi har tagit ytterligare
steg nar det géller lagstiftning, hallbarhetskriterier och framtida krav. Additionalitet borjar bli
gammalt och sjalvklart, nu dr det 24/7 som géller. Dessutom fokus pa ny produktion fran
havsbaserad vind samt stor tillkommande efterfraga fran industrins elektrifiering och Power-to-X.

Session 1: The mindset of potential buyers Climuts sction plsn

Forst ut i denna session var Henrik Mdller fran Aarhus Municipality. Han
koordinerar stadens arbete med att na halverade utslapp och CO2-
neutralitet till 2030. Det handlar om fler an 100 initiativinom ramen for
energi, transport, byggnader och industri — fokus denna dag var energi.

Aarhus har annu inte ingatt PPA med vind- eller solparker, men enligt
Henrik ar detta en viktig pusselbit som, forutom det gréna vardet, dven
innebar mojligheter till partnerskap med narliggande foretag samt varde for lokalsamhallet. Viktiga
delar for kommunen att sdkerstalla ar “reell additionell effekt”, synlighet, bra pris samt flexibilitet,
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d.v.s. avtal med férnybar elproduktion maste leda till verklig och synlig klimatpaverkan till ett
konkurrenskraftigt pris.

“Kommer PPA idag att tdcka héllbarhetskriterier om tio ar?”

Henrik podngterar dven ett par viktiga aspekter, som dven namns senare under dagen, och det ar
"timingen”, och risken att det som anses vara ratt idag inte ar tillrackligt aven om tio ar. Om en
kommun idag tecknar en 10-arig PPA med en vindkraftspark, kommer det dven om fem eller tio ar
racka for att tillgodorakna sig den grona elen? Kommer ev. framtida kriterier anses vara uppfyllda?
Eller finns risk att ge sig in i nagot som dnda sedan inte kommer att rdknas?

Sammanfattningsvis ser Henrik PPA fran fornybara kallor som en av flera mycket viktiga pusselbitar
for att nda kommuners och staders hallbarhetsmal och tror att fler och fler kommer att ga den vagen
och ddrmed dven gora det lattare for andra att folja (nagot som dven Maria Roske foljer pa upp pa i
paneldebatten senare).

Efter att ha fatt en inblick i den offentliga sektorns tankar kring
miljomal och PPA sa gick vi vidare till den privata sektorn med start hos
Ulrich Bang pa den Danska handelskammaren.

Ulrich klargjorde att det ar skillnad mellan att kdpa el med vanliga
ursprungsgarantier fran befintliga anlaggningar (eller med tidigare
stod) och att ingd PPA fran ny fornybar el utan tidigare stod. Med det
senare alternativet bidrar foretag till reell klimateffekt och till ny
fornybar elproduktion. Han identifierar trender kring 6kad
hallbarhetsmarknadsforing dar allt fler foretag ser 6ver hur de kan
minska sina egna utslapp, se over sina leverantorsled samt
klimatkompensera fér ovriga delar. Synlighet och tydligare redovisning
kring det som gors blir viktigare, framfoér allt for konsumentnara
branscher. Ulrich kommenterar dven en trend fran globalt till lokalt och
fran stora foretag till sma- och medelstora dar dven de senare nu ser éver sina alternativ och
kommer att bli intressanta for PPA.
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Google har varit ett av de ledande foretagen nar det géller PPA:er i flera delar av vérlden och ingatt
flera avtal med vindparker i de nordiska landerna for att tacka sin elférbrukning med ny fornybar el.
De har lagt mycket fokus pa additionalitet, d.v.s. att genom sina avtal bidra till att nya parker byggs.
De senaste veckorna har det skrivits en hel del om nésta steg kring 24/7 matchning mellan
forbrukning och fossilfri produktion. Denna dag fick vi ndjet att lyssna till bolagets ”Senior Lead
Energy Strategy”, Ainhoa Anda.
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Ainhoa forklarar att bolaget har kombinerat fokus pa energieffektivitet med att sékerstalla fossilfri
energi for resterande del. Sedan 2017 tacker de 100% av sitt arliga energibehov fran férnybara kallor
men nu dr det nya malet 24/7 matchning fran fossilfria energikéllor. De har avtal kring 24 projekt i
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Europa, pa totalt 1692 MW, varav en stor del ligger i de nordiska landerna. 24/7 matchning &r i gang,
och for ett datacenter i Finland har man lyckats na fossilfritt under 77% av alla timmar under ett ar.
Genomsnittet globalt dr 61% timvis matchning. For att na 100% timvis matchning till 2030 har Google
identifierat att de behover:

- Inga avtal om hogre volymer samt fran flera olika typer av kéllor

- Driva pa for policy-forandringar for 6kad andel fossilfri kraft i eIndten

- Driva pa teknisk utveckling, t.ex. kring timvis prognos och métning foér elproduktion, 6kad
flexibilitet och skiftning mellan produktionskallor.

De har aven andrat fornybart till fossilfritt vilket lattare mojliggor timvis matchning.

Liquid Wind, och deras representant Thomas Nilsson (som &dven tidigare har féredragit pa Re-
Scandinavia, fast da fran Axpo), beskrev att det for branslesektorn ar helt nédvandigt att bevisa
fornybar elforsorjning och att arliga ursprungsgarantier inte ar tillrackligt. Enligt Thomas kommer
kriterier fran EU som gor kraven tydligare.

Liquid Wind bygger nu sin forsta e-metanolfabrik i SE2 i Sverige. Till 2030 planerar de att ha minst tio
fabriker i drift. Varje fabrik beraknas per ar att ta upp 70 000 ton CO2 och generera 50 000 ton e-
metanol, att anvandas som te.x. fartygsbransle. For detta krdvs ca 550 GWh el per ar per fabrik.

“Férutom additionalitet ska det dven finnas en geografisk och tidsmdssig koppling”

Liquid Wind ska darfor bidra till ny fornybar kraft, som uppfyller kraven inom REDII, som tacker deras
fulla elférbrukning. Enligt Thomas sa indikerar, forutom kraven pa additionalitet, lackta REDII texter
(delegated act RFNBO) att det dven ska finnas en viss geografisk koppling (elomrade) samt en
tidsmassig (“temporal”) koppling mellan forbrukning och produktion men att det har kan vara
tillrackligt att andelen fornybar elproduktion i elomradet &r tillrackligt hog — d.v.s. egen 24/7
matchning blir inte ett krav. Thomas menar att kraven inte kan bli fér detaljstyrda da det skulle
forhindra nodvandig omstallning. Liquid Wind &r nu i process att (med hjalp av oss pa Bodecker
Partners) att inga PPA-avtal for ny vindkraft i SE2 eller SE1 och kommer som néasta steg att titta pa
hur profil och flexibilitet bast ska hanteras.
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Tidsaspekten ndmndes kort under tidigare féredrag och Thomas aterkom till dessa. For Liquid Wind
maste hela vardekedjan uppfylla alla hallbarhetskrav, d.v.s. fran ny féornybar el samt CO2 (biogenic),
genom bilaterala PPA och ursprungsgarantier, till fartygssektorn, genom EPA, vidare till slutkund for
transport. Har kommer dven blockchain teknologin att spela en roll. En utmaning ar att sakerstalla
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samtliga avtal, samtidigt som tidsprocessen ar lang for alla inblandade och det finns ett msesidigt
beroende.

Session 2: Paneldiskussion “Best practice”

Arets panel bestod av Michael Kowal, partner pa MAQZ Advokatbyra, Maria Roste, VD pa WPD
Scandinavia samt Sten Lillienau, senior originator pa Centrica Energy Trading. Darmed fick vi ta del av
erfarenhet och perspektiv fran den legala sidan, fran vindkraftsutvecklare/PPA-siljare och fran
riskhanterare/mellanhand — en mycket bra kombination.

Vi borjade med att diskutera efterfragan, och om verklig efterfraga fran képare har bérjat hinna
ikapp det stigande allmanna intresset som vi ser dar ute. Den generella uppfattningen var att vi inte
riktigt ar dar an, det ar fortfarande en "kdpares marknad”, men att, i takt med att fler och fler foretag
fran olika branscher kommer in sa sprider sig kunskapen. Trenden dr mycket positiv. Panelen sag att
det bland annat drivs av att dven mindre foretag tecknar PPA:er, i manga fall fran solkraft, men ocksa
fran industrins elektrifiering, Power-to-X m.m. dar hallbarhetskriterier &r en vasentlig del. Aven frén
EU, i nya direktiv, finns stod for PPA.

“Kommuner och landsting har ett ansvar att visa vigen”

Maria tryckte ocksa pa ansvaret fran det offentliga och var glad 6ver intresset fran Aarhus tidigare
under dagen. Hon menar att hdr har kommuner och landsting méjlighet att visa vagen, skapa
kunskap och darigenom dven kunna stddja lokala foretag som vill gd samma vag.

Men det finns sjalvfallet utmaningar. Fran legalt perspektiv svarade Michael att kreditrisker ar en av
de storsta. Detta ar en av de svaraste delarna nar flera bolag gar samman om upphandling. Maria holl
med om detta men tog dven upp tidsaspekten som Thomas fran Liquid Wind tidigare var inne pa.
Flera stora PPA-kontrakt vantas framéver komma fran havsbaserade parker i Sverige och dessa ar
mycket kostsamma, dn sa lange med hoga osdkerheter, och langa processer. PPA-offtaker kan
behovas for att na slutligt investeringsbeslut, men hur tidigt vill och vagar ett féretag binda sig?

“PPA inte ldngre ett krav frdn investerare”

Nar vi talar om kopares eller sdljares marknad sa bekréaftas dven en bild av att PPA inte alltid langre ar
ett krav, eller ens en dnskan, hos investerare i nordisk vindkraft. Inte till vilket pris som helst. Det
finns en storre kunskap om hur marknadsrisker hanteras, och en tro pa hégre elpriser langre fram.
Det gor att PPA inte langre ar fullt nodvandigt, i alla fall inte i s& hog grad, for landbaserad vind.
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Ett PPA-avtal innehaller normalt manga delar, for att t.ex. tacka upp for kreditrisker, om projekt blir
forsenat eller inte producerar som vantat, vem som tar ansvar for vilka pris och volymrisker osv. Men

enligt Michael behoéver det inte vara sa komplicerat, det gar ocksa att gora relativt korta och
forenklade avtal. Sten forklarar ocksa att hans typ av bolag tar pa sig denna typ av risker for att
minimera svarigheterna for involverade parter. Ingen av panelisterna har hittills varit med om att ett

avtal brutits eller andra liknande komplikationer.

Nar det géller 24/7 matchning ar det ingen av panelisterna som har sett detta som ett krav &n sa
ldnge. Legalt sa behover det heller inte innebara nagra storre svarigheter, inte heller tekniken for
matchning. Den stora fragan ar hur alla timmars efterfraga mest effektivt ska tackas — det kréver nog
manga diversifierade avtal, och flexibilitetslésningar, sammanfattar panelen.

Jag fragar ocksa Maria om hon ser en risk i att all kommande ny efterfraga pa el kommer att kunna
tackas av ny férnybar el. Hinner vindkraftsbranschen bygga i samma takt? Maria menar att
forutsattningarna finns definitivt dar, och vilja och kapitalet, men att utmaningarna kring kommunalt
veto, forsvarets mark samt langa tillstandsprocesser behover |6sas.

Session 3: Looking forward

Sist pa dagen fick vi en framtidsutblick av Hanna Hunt, Impact Director pa RE-Source samt en inblick i
havsbaserad vind i Europa av Alana Kithne, HEad of PPAs & Merchant Products pa @rsted.

| Hannas graf 6ver europeiska PPA-kontrakt 2013-
2020 blev tva saker tydliga; att marknaden véxer
for varje ar och forra aret markerade en rejal
skjuts, samt att det inte langre ar endast
landbaserad vind som dominerar marknaden.
Sverige och Norge ar fortsatt i ledningen men tatt
foljt av Spanien som haft absolut storst (i MW
raknat) utveckling forra aret.

IT-sektorn dominerar fortsatt bland PPA-kdpare
(34%) men tung industri foljer tatt darefter och
lakemedelsbranschen och transportsektor ar pa g.
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Aven Hanna beskrev stora nya méjligheter i kopplingen mellan havsbaserad vind, vatgas och tung
industri. Trender de ser dr utveckling av 24/7 matchning och ett 6kat fokus pa hallbarhet i hela

vardekedjan samt lokalt engagemang.

Missa inte att RE-Source har en mdngd information, verktyg och rad kring Corporate PPAs — mycket
bra att Idsa in sig pa fér bolags om funderar pG om PPA kan vara del for 6kad hallbarhet.

Alana borjade med att beskriva @rsteds egna ambitidsa hallbarhetsmal baserade pa bl.a. Science
Based Targets for att sedan ga vidare till att PPA &r en viktig del i manga bolags hallbarhetsarbete for
att na hallbarhetsmal, minska exponeringen mot elpriser samt att leda utvecklingen mot en hallbar

omestallning och bidra till ny férnybar elproduktion.
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@rsted sjalva har ingatt PPA fran sina havsbaserade parker
med bl.a. Amazon, Nestlé och Danfoss. Precis som tidigare
talare och panel sa beskriver hon aktuella trender kring ett
Okat fokus pa additionalitet samt vidare dnskemal kring 24/7
matchning. Hon ser dven ett 6kat intresse for “cross-country”
PPAs samt globala langsiktiga PPA partnerskap.

Sweden
Nar det géller havsbaserad vind sa sdger Alana att de véntar sig
en utbyggnad om 14,6 GW till 2030 och ytterligare 10,7 GW till
2020 i Skandinavien, uppdelat enligt bild har till hoger.

Nedan bild éver @rsteds vision on det framtida energisystemet tycker jag vdl sammanfattar dagens
konferens dar PPA ar en betydelsefull del i nagot dnnu storre.

5 New customer
landscape

4 Integrated smart
energy systems

1 Massiverenewable
build-out

3 Renewablehydrogen
and green fuels

Jag tackar sG hemskt mycket for fortroendet att moderera denna intressanta eftermiddag och ser
redan fram emot néista ar da det férhoppningsvis blir ”live” pa plats i Sverige eller Danmark!

Om ni vill ta del av de presentationer som holls sa finns de har: RE-Scandinavia 2021 — se
presentationerna har! — Svensk Vindkraft

Av: Mia Bodin
Head of Analysis & PPA Advisory
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