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Se rendre visible pour attirer des clients et créer son entreprise 
grâce au marketing digital 

 
 

Cette formation vous permet d'acquérir les bases de la communication et du marketing digital afin de vous rendre visible lors de 
votre création d'entreprise. 
 Sous forme d'atelier (5 sessions de 3h) dédié aux indépendants (coachs, thérapeutes... mais pas seulement), nous alternons entre 
théorie et pratique pour :
– travailler votre offre et votre cible en fonction de vos compétences et de votre unicité
– connaître et expérimenter des outils pour vous aider à développer votre notoriété (réseaux sociaux, webinaires, tunnels de 
vente...)
– retrouver du dynamisme pour passer à l’action et toucher de nouveaux clients en réfléchissant à un plan d'actions à mettre en 
place immédiatement. 

Cette formation se déroule en individuel ou en très petit nombre afin de pouvoir personnaliser au maximum les échanges. Cela est 
ainsi un véritable moment d'acquisition de connaissances et également un moment de questionnement qui vous permettent de 
travailler sur votre offre commerciale pour la rendre visible. 

Tarifs 
En groupe en visio (de 2 à 4 personnes) : 850 € particuliers et indépendants / 1400 entreprises.
En individuel en visio  : 1300 € particuliers et indépendants / 1700 entreprises.

Inscription : 
Dès réception de votre demande, nous vous contacterons dans les 48h pour un premier rendez-vous gratuit.

Personnes en situation de handicap : 
Merci de prendre contact avec Carole Chevalier au 07 57 83 86 81 pour étudier ensemble les meilleures conditions d’accueil en 
formation.

 
Durée: 15.00 heures ( jours)
 
Profils des apprenants

 Coachs, thérapeutes, sophrologues...
 Tous types d'indépendants

 
Prérequis

 Aucun pré-requis en inscription sur fonds propres
 Financement OCPO et autres organismes : aucun pré-requis

 
Accessibilité et délais d'accès
48 heures
 
Qualité et indicateurs de résultats 
Indicateurs de résultats depuis Juillet 2022

Mise à jour du programme : 23/05/2023
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Objectifs pédagogiques
 

 Être capable de clarifier ce qui fait vos particularités et qui sera au centre de vos communications. 
 Disposer une trousse à outils facilement utilisables pour l emailing, la gestion des médias sociaux, la création de visuels.
 Connaître différents outils de communication marketing et notamment Instagram, Facebook et Linkedin.
 Être capable de comprendre et de mettre en place un webinaire et un tunnel de vente. 
 Être capable de passer à l'action et de mettre en place son plan d'actions pour se rendre visible et créer son entreprise avec 

plus d'efficacité. 
 

Contenu de la formation
 

 Module 1 : Alignez votre communication avec qui vous êtes. Cultivez votre personal branding
 Module 2 : Identifiez clairement votre cible 
 Module 3 : Créez une offre claire, simple et compréhensible 
 Module 4 : Définissez votre identité visuelle et votre ligne éditoriale. Découvrez un outil de création de visuel 
 Module 5 : Tour d'horizon des outils de communication et notamment zoom sur Instagram, Facebook et Linkedin 
 Module 6 : Communiquez avec vos clients via les outils d emailing et newsletter
 Module 7 : Organisez votre premier webinaire 
 Module 8 : Comprenez le fonctionnement des tunnels de vente et l'automatisation des processus 
 Module 9 : Sélectionnez les bonnes actions et créez un plan d'actions concret pour vous rendre visible. Passez à l'action. 

 

Organisation de la formation
 
Équipe pédagogique
Notre équipe est constituée de professionnels de l’accompagnement / coaching et de la formation ayant également une bonne 
expérience de la vie en entreprise. 
Carole Chevalier : coach, praticienne PNL et formatrice. Plus de 15 ans d'expérience en tant que Directrice Marketing et 
Communication chez un agrégateur d'informations digitales.
 
Moyens pédagogiques et techniques

 Accueil des apprenants dans une salle dédiée à la formation ou en digital
 Documents supports de formation projetés/partagés
 Exposés théoriques
 Questionnements de vos situations spécifiques via un cahier d'exercices
 Démonstration d'outils digitaux et ouverture de comptes 

 
Dispositif de suivi de l'exécution de l'évaluation des résultats de la formation

 Feuilles de présence
 Questionnements
 Formulaire de positionnement avant la formation
 Formulaires d'évaluation de la formation et de positionnement après la formation
 Suivi du cahier d'exercices
 Certificat de réalisation de l’action de formation

 
Prix indicatif (se reporter à la version digitale pour plus de précision) : 1400.00
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